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NEGOCIOS E EMPRESAS

EMPRESA FRANCESA MANTEM ESTRATEGIA DE INVESTIMENTO

Voltalia parte de Portugal
para a internacionalizacao

A Voltalia, multinacional do
setor das energias renovdveis
com ativos solares, edlicos,
biomassa e pequenas hidricas,
estd a desenvolver um forte
investimento no mercado
portugués. O nosso pafs
representa um eixo central na
estratégia de internacionalizagao
do grupo, afirmando-se como
“base da energia fotovoltaica
da Voltalia”, referiu a Vida
Econémica Sébastien Clerc,
CEO da empresa. Presente em
Portugal desde 2016, fruto da
aquisi¢ao da Martifer Solar,
conta com 153 colaboradores
em Portugal (num universo de
cerca de 550 colaboradores do
Grupo Voltalia), tendo como
objetivo a expansao geogrifica
e a diversificagao das respetivas
atividades.
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Portugal tem oportunidades de mer-
cado, sendo que a Voltalia jd& tem expe-
riéncia no pafs enquanto produtor, ins-
talador e operador sobretudo de ativos
solares fotovoltaicos. “A empresa estd a
desenvolver-se internamente, em grande
medida devido ao investimento realiza-
do em Portugal. A partir daqui partimos
para outros mercados e a Voltalia Portu-
gal funciona como uma base de compe-
téncias ao nivel da engenharia para todo
o grupo. Por exemplo, estd em curso um
projeto importante no Quénia e a equi-
pa responsivel pelo mesmo é portuguesa.
Para além do negécio propriamente dito,
temos a preocupagio de formar pessoas
nas mais diversas valéncias, mas com es-
pecial foco na drea do solar e isso estd a
ser feito a partir de Portugal”, adiantou
Sébastian Clerec.

A Voltalia assume Portugal como o hub
solar que dard suporte a todo o Grupo Vol-
talia. De notar que foi feito um aumento
de capital a partir da bolsa de Paris, ten-
do sido garantidos cerca de 370 milhoes
de euros e a adesiao clara dos principais
acionistas, o que ¢é revelador do interesse
suscitado junto dos investidores. Quanto
ao mercado nacional, a intengdo ¢é apostar
cada vez mais na atividade dos servicos,
Desenvolvimento de projetos, Engenharia,
Construgio e O&M (Operagio e Manu-
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O CEO da Voltalia, Sébastien Clerc, considera que este é o to para apostar na energia solar,

uma drea cada vez mais competitiva e ainda com um grande potencial de crescimento.

tencdo), sendo que a compra da Martifer
Solar, em agosto de 2016, foi determinante
nesse sentido. “Ainda assim, vamos manter
o foco na necessidade de manter a Voltalia
uma empresa lntegrada que pode ir desde
a concegdo de um projeto de energxa solar
até a gestio do respetivo ativo.” Importa
ter em conta que a energia fotovoltaica
tem ganho peso i eélica dentro do Gru-
po Voltalia, sobretudo devido ao facto de
os custos da primeira serem cada vez mais
competitivod, a par de outras vantagens,
como a manutengio ou as questoes ligados
ao espaco que ¢ ocupado.

Possivel aquisicao da Helexia

Para se ter a nogao da importincia do
mercado portugués para a Voltalia, que
opera cerca de 90 MW de energia solar em
Portugal, estd em negociagﬁcs para adquirir
a Helexia. “O objetivo ¢ expandir o porte-
félio de projetos de energia solar e eficiéncia
energética. Este ¢ um setor em que a com-
petitividade estd a aumentar e queremos au-
mentar nossa presenca em todo o mundo,
com especial foco nos paises emergentes.
J4 estamos presentes em 20 mercados com
escritérios préprios e a avaliar muitas opor-
tunidades noutras geografias, mas queremos
ir mais longe de forma sustentada. Nos l-

timos anos tem-se assistido a uma aposta
progressiva nas energias renovdveis, mais
especificamente na tecnologia solar fotovol-
taica. A sua capacidade foi multiplicada em
dez vezes numa década, assumindo-se hoje
como uma tecnologia de extrema competi-
tividade”, refere Sébastien Clerc.

A Voltalia produz e comercializa eletri-
cidade gerada por parques solares, eélicos,
pequenas hidricas e biomassa. Possui uma
capacidade instalada total de 524 MW e
vdrios projetos em fase de construcao, sen-
do que tem jd assegurado o atingir 1GW
de capacidade prépria instalada até 2020.
Afirma-se cada vez como uma empresa
prestadora de servigos ao auxiliar os seus
clientes investidores em ativos na drea das
renovdveis em todos os estdgios do projeto.
O ob]ctlvo, com o mencionado aumento
de capital, ¢ conseguir até 2023 uma capa-
cidade instalada ou em construcio de 2,6
GW. Trata-se de dobrar a quota de mer-
cado at¢ 2023. Com 1 GW assegurado, o
CEO da Voltalia assume que é o momento
de a empresa se projetar. Entretanto, serd
investido capital préprio em vérios paises,
como Marrocos, Egipto, Quénia, Grécia,
entre outros. Na sua estratégia conta-se
ainda a possibilidade de aquisicoes, desig-
nadamente em regides onde quer reforgar
a sua presenga.




